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第１章　　ビジネスプランとは何か

本書はビジネスプランの作成という題材を通じて，いまビジネス界で注目されている社会人基礎力
（実行力・思考力・チームワーク）を育てようとするものです。社会人基礎力の育成には，従来の
講義型の教育で知識を得るだけでなく，課題に取り組みながら自らの中にしっかりと根付かせるこ
とが必要です。その題材に最適なテーマの１つがビジネスプランの作成です。ビジネスプランを
チームで作成するという実践的な活動を通じて，課題の解決に必要な実行力，授業や書籍から得た
多様な専門知識を結びつけて総合的に考える思考力，複数のメンバーと議論を重ねて協力しあう
チームワーク，つまり社会人基礎力を鍛えることができるでしょう。関西大学商学部の教員9名が
執筆！

第２章　　社会人基礎力入門

実践ビジネスプラン
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